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Entres a Instagram a comprar?



Has comprat a Instagram?



Inspiració



Entreteniment



Aprendre



Ens colem en els moments d’oci



Diferent de recerca activa de google



Compra impulsiva



Per vendre hem de treballar molt bé la comunicació

Per despertar el desig  

inspirar confiança



Les xarxes és un lloc de moltes oportunitats



Hi ha marques que ho fan molt bé



Perfils que venen sense 
tenir botiga online









Missatge directe





De la botiga online a la 
botiga física



De bloguers a Instagramers a shop online



















Classes de ball online





La xarxa és una oportunitat per posicionar-te com a experta, 
compartir  i obrir noves portes.



Què tenen en comú els perfils que venen?



Treballen molt bé una estratègia comunicativa





Instagram potencia les vendes

















Novetat venda Instagram



Més visual, col.leccions, productes suggerits…

Facebook shop









Reels



Botigues que segueixes 

Col.leccions 

Guies 

Vídeos





Guies



Plataforma social









Paraula clau



Paraula clau



Instagram  

Plataforma SOCIAL de vendes





Productes i serveis





Pàgina d’empresa



Vendre a facebook



Des de l’ordinador



Pàgina d’empresa



Activar plantilla



Activar plantilla





Compres o servei







Pestanyeta botiga



Clic “botó compra”



Descripció serveis







Fitxa de Servei











Vincular amb 
una plataforma



Plataforma de reserves de facebook, vinculades a google calendar





Botiga de productes



Productes físics / serveis

https://www.facebook.com/policies/commerce



https://www.facebook.com/policies/commerce



Com es crea la botiga

pas a pas



catàleg de facebook









Comprar a Instagram o Facebook 





Requisit per vendre a Instagram









Bussines Manager



Selecciones o Crees



Crear compte (nom bussines manager)







Nom del Catàleg



catàleg de facebook









Estem al Commerce Manager



Commerce Manager 
des de la pàgina









La teva botiga online



No és una botiga 

És un aparador























Descripció



Descripció tècnica i senzilla









Emocions



Storytelling





ofertes 











Categories 

Outlet 

Productes destacats 

Gestió del catàleg





Les fitxes de producte no són 
visibles sinó s’entra a la botiga



Algorisme facebook li agraden les comparticions de la 
botiga, més visibilitat



Fer un post per anunciar la teva “botiga” 

Pujar les fitxes de cop i difondre-les poc a poc 

Post editar i eliminar les fitxes sempre que vulguis.





facebook marketplace







Vendre a Instagram





Requisits per les shoppable



1. Perfil d’empresa



Fan page Facebook



Perfil de creador







facebook

Vincular compte amb instagram i passar a perfil d’empresa





facebook 

Vincular compte amb Instagram i passar a perfil d’empresa



Connectar catàleg amb Instagram







Aquest pas el fem quan tenim catàleg creat



Vincular el catàleg des d’Insatgram













Procés de revisió 

Instagram ha d’aprobar la teva compta



Revisió d’Instagram









Quan puges productes a Facebook has d’actualitzar botiga a Instagram





Afegir productes



Catàleg de facebook



Aspecte botiga i visibilitat 
de productes des de 
Commerce Manager





No està pensada per tants productes 







Entrades



Reserva 
entrades des de 
la web



Etiquetar a Instagram







Etiquetar Vídeos















5 etiquetes per publicació 

4 publicacions  

(20 etiquetes)



Tot el que modifiques al catàleg de 
facebook canvia automàticament a 
Instagram



Amb quina freqüència publico 
shoppable post?



facebook- Instagram - WhatsApp

Facebook shop s’integrarà a 



És una eina, no una estratègia

Treballar molt bé la comunicació



Ja tinc la funció shopabble activa!



Un espai on podem vendre



És una eina més….



Estratègia comunicativa



Consells



Presentació del perfil



El perfil, la teva carta de presentació



@nomd’usuari
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Missatge que capti 
l’atenció
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Missatge que capti 
l’atenció



La teva filosofia



214

Verificació del perfil



Presentació del perfil
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Agenda 
Exposicions 
Equip 
Entrevistes 
Notícies 
Tallers online
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218
Imatge del mur

Estètica del mur 
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220
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Cuidar la part visual 
Varis formats



www.monicaurrutia.com 222

Cuidar la part visual 
Varis formats



www.monicaurrutia.com 223

Fotos verticals



www.monicaurrutia.com 224

Color



225
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Altres formats



227

Carrussel



228

Vídeo



Bones fotografies



Producte en situació real
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Missatge

Aportar valor 

Quins beneficis obtindrem 

“Quines necessitats cobrim”



Inspiració 

Procés 

Els espais on llueix



Les xarxes és un lloc de moltes oportunitats



Marques més humanes 
més confiables





Amb valors



Transparència

Procés d’elaboració

@aiculotte



Presentar producte amb valor 



Valor emocional
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Explicar històries



Interactuar



Obra converses a les stories



245



246

Directes





L’humor







Col.laboracions
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Crear comunitat





Gràcies


