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Plataformes de crowdfunding



Principals plataformes



Verkami

https://www.verkami.com



Goteo

https://ca.goteo.org



totSuma

https://www.totsuma.cat



Altres plataformes

https://www.lanzanos.com

https://www.migranodearena.org/ca

https://www.kickstarter.com

https://www.indiegogo.com



Comparativa de plataformes

Verkami Goteo totSuma Lánzanos elmeugradesorra Kickstarter IndieGoGo

Tot o res Sí Sí (1a ronda) Sí Sí No Sí Fixed/Flexible

Dies campanya 40 (màx) 40+40 44 màx 90 màx Lliure 60 màx 60 màx

Mitjans TPV, Bizum, GPay TPV, PayPal TPV TPV, PayPal TPV, PayPal, Stripe Stripe TPV, ApplePay, GPay

Comissió 5% + pass + IVA 5% + pass 5% + pass + IVA 5% + pass 4% + pass 5% + pass 5% + pass

Beneficis fiscals directes No Sí (Fundació) No No Sí (Fundació) No No

Pagament efectiu al moment al moment diferit diferit al moment diferit al moment

Recompenses Sí Sí (indiv/col·lectives) Sí Sí Sí Sí Sí

Recompenses obligatòries Sí Sí No Sí No Sí No

Plataforma en català Sí Sí Sí No Sí No (castellà) No



Plataformes de subscripció

• Del projecte / pressupost tancat (CF convencional) a la producció / subscripció 
continuada.

• Diferents modalitats de subscripció. La recompensa és el contingut (+ extres).

• Plataforma de referència: Patreon (https://www.patreon.com)

• Comissió 5-8-12% + passarel·la

• Plataforma catalana: L’Aixeta (https://www.aixeta.cat):

• Comissió 5% + IVA + passarel·la



Dades dels donants



Més enllà de la campanya

• La vida no acaba amb el crowdfunding: hi haurà nous projectes, iniciatives, 
accions...

• Amb esforç, hem creat un públic, una xarxa. Aprofitem-ho! No tornem a 
començar de zero cada vegada.

• Caldrà mantenir el caliu de la relació: fidelització.

• Però... necessitem les seves dades!



Obtenció de les dades dels donants

• Si hi ha recompenses físiques, potser ja tenim totes les seves dades.

• En altres casos, potser només nom + correu... o res.

• De qui són les dades?

• Cada plataforma té la seva política de cessió. Parleu-hi abans!

• Caldrà que les plataformes facin consentir la cessió als aportadors.



Què fem amb les dades?

• Cal emmagatzemar-les de forma endreçada.

• Full de càlcul, base de dades, CRM, email marketing... Dependrà de qui som 
(persona/grup/org. formal) i del moment evolutiu en què ens trobem.

• Campanyes de fidelització, comunicació de noves activitats, registre de relació 
i/o participació en esdeveniments, etc.

• Cal seguir recollint i actualitzant dades. 

• Seguretat de les dades. RGPD i consentiment.



RGPD. Consentiment.

• “Nou” marc legislatiu: RGPD (2016) i LOPDPGDD (2018).

• Reforçament dels drets:

• Claredat de la informació donada.

• Justificació de les dades demanades.

• Consentiment per a cada acció concreta.

• Simplificació dels protocols de gestió i seguretat.

• Règim de sancions.



Fiscalitat del crowdfunding



Fiscalitat dels promotors

• Habitualment, les aportacions han de ser considerades pre-vendes.

• Per tant, tenen IVA. Cal incloure’l a les recompenses!

• Si el promotor és persona física (autònom), haurà d’incloure les aportacions al 
seu IRPF (activitat econòmica).

• Si el promotor és persona jurídica, haurà d’incloure les aportacions al seu IS.

• En qualsevol cas caldrà incloure les transaccions a la declaració d’IVA.

• Si són donacions (només PJ sense lucre), no hi ha IVA però es manté IS.



Fiscalitat dels aportadors

• Si l’aportació és pre-venda, no hi ha cap benefici. (*)

(*) Excepció: que es pugui considerar despesa professional.

• Si es pot considerar donació, hi pot haver benefici a IRPF/IS:

• Goteo/elmeugradesorra (fundacions) generen el dret i emeten els certificats.

• En altres plataformes, haurà de ser la PJ receptora qui generi el dret, si pot 
fer-ho (associacions UP, fundacions).




